that was easy:

Business Intelligence
Data Visualization — how to show
the numbers

By Agata Fediow



Agenda @

that was easy:

« O Staples

« Percepcja wizualna

« Zasady Gestalta

« Jak zaczgc skuteczng wizualizacje
« Tabele — najlepsze praktyki

« Wykresy — najlepsze praktyki
 Przerwa

« Podstawowe wykresy

* Inne typy wykresow

« Tym wykresom dziekujemy

« Ciekawostki

« Przykiad ze Staples

« Pamietaj!

« Materiaty Referencyjne

« ,Gartner Magical Quadrant” — przeglad narzedzi




Staples w Gdansku... @

that was easy:

Business Staples...

" ad k
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Gdzie tuta) IT?
ERPA. ErpC Data

< Analytics -,
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/
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Misja Staples @

that was easy:

,Wszystko dla Twojego biura...”

/\/\/
Filmik

/\/\/




Percepcja wizualna @

that was easy:

« 70% wszystkich receptorow w naszym ciele jest poswiecona
wizji

» Bezwzgledne powigzanie pomiedzy widze, mysle | rozumiem

« Wykresy, tabele, wizualizacje sg wizualng formg komunikac;ji




Mechanizm postrzegania m

that was easy:

Iconic Memory  Working Memory  Long-term Memory




Przykiad @

that was easy:
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Mimowolne przetwarzanie, czemu wazne? @

that was easy:

o O
o
o




Najwazniejsze atrybuty mimowolnego przetwarzania @

that was easy:

Potozenie w 2D

Dtugosc linii

Wielkos¢ Ksztatt Szerokos¢ linii
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Najwazniejsze atrybuty mimowolnego przetwarzania @

that was easy:

OO00O0
C®OO
OO00O0
OO0 @

Kolor

Dodatkowe znaczniki
Orientacja

Obramowanie
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Najwazniejsze atrybuty mimowolnego przetwarzania @

that was easy:

Very precise Not very precise
quaniitative perception quantitaiive perception No quantitative perception
Ltengin VVidth Orientation
&
2L osifi Ze Shape
® © © ® ® © ©
= o @ o o ®
® ® ® ©
[{ = :_: (=
® ®© & @ f
< ® @ i
® ® ¢ ©
E J = e [
® ® ® © \ \ \
@ » o o + |
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Przyktady | smaptes|

that was easy:

Potdzenie w 2D

2011 Sales
U.S. Dollars
250 000,00
200 000,00
150 000,00
100 000,00
50 000,00
0,00
North East South West

WielkosS¢ i ksztatt
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Zasady Gestalta Wizulanej Percepc;ji @

that was easy:

* bliskosS¢ objektow- proximity

Quarterhy Region-wise Sales (in USD)
(2012)

£30K -

£24K

S1BK

Sales

FL2K

FEK

=0

Quartar 1 Quartar Z Quarker = Quarter 4

[al: morth  §jy South gy East g west |
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Proximity @

that was easy:

« Jakie najwazniejsze informacje ma przekazac
wizualizacja

« Grupowanie najwazniejszych inforamcji uzywajgc
zasady bliskosci

Quarterhy Regionwise Sales (in USD)
(2012)
S30K

SR

S18K

Sales

S1ZEK

26K

Marth Saouth East West

ple Quarkter 1 g, Quarkter 2 gl Quarter 2 g Quafter-q-l
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Similarity @

that was easy:

 Podobienstwa

First Qmnrter Sales by Saleipersen (i US0) First Quuarter Salas by Sabesperson [in USD)
[Jmm, FOIY bo Hsr, 3311) [ R, 300D o Mar, PRET]

[ gy By il Mgy

« Uzywanie podobnych charakterystyk (koloru, ksztattu
itp.) aby pokazac podobienstwa i grupowac obiekty

Qarry
Ltdm a g e
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Continiuity

smarees|

that was easy:

« Ciggtosci

Firsl Creastier Sabes by Sabespiison [ US0) Figad Quarter Saled by Saleipaiton (@ US0)

[ R, TEES §o Har, 3013] [han 1313 Bo Har, 37013)
g mipry

» Pogrupowane obiekty w jednej linii — sg bardziej
porownywalne i przejrzyste

P o el T el kT
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Closure @

that was easy:

« Kompletnos¢ — regularnosc¢

Weskhy Sales Bummsary [in USD]

» Postrzegamy otwarte struktury jako zamkniete,
regularne, kompletne
* Odpowiedni kontrast miedzy ttem a piewrszym planem

17



Isomorphic Correspondence

smarees|

that was easy:

lzomorficznej korespondenc;i

Total Revenue (in UWSD)
(lan,2012 te Jun,2012)
£2 3K

184K

£13.8K

Target
N I_. |.
o
Janr Feb Mar Ao Many Juan

« Stosowanie typowych zasad do ktorych odbiorcy sg
przyzwyczajeni

Amount

W
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Conection m

that was easy:

e Jednolitosc¢

Product: whe Salos Treed Product wise Sales Treod
Jon 201D te May 00) 2 2910 % May 291D

* taczenie, kierunek, ruch w tg samg strone

19



Focal Point | saptes|

that was easy:

« Punktu centralnego

First Quarter Sales by Salesparsen (in BS0) First Quarter Salos by Salewperson {in US0D)
[Jam i) e Mer, FO13] | Ran, 2003 16 Mas 2013)
e
................ —

« Charakterysyczne punkty przyciggajg uwage
* Inny kolor, inny ksztatt, obramowanie

20



Jak zaczg¢ skuteczna wizualizacje

smeees

that was easy:

 Informacja biznesowa — gtowne cele:

» Analizy

Fawvarite Types of Music
I T T T T

hip hop

dassical

rock

Types of Music

jazz

L 1 1T T T T 1T T 1
1 2 3 4 5% 6 F & 9 10 11 12 13 1=
Mumber of Students

» Komunikowania
» Monitoringu

21



Jak zaczg¢ skuteczna wizualizacje

that was easy:

Status  Reports Setup My Account  Help "Logout |
[ status > Standard Services
@
View 1-10 of 40 4 Previous Page IE Next Page b
>
?9&%'5&\
& & S
& ¥ ge & £ 4 Q& & +
FRFHE S EE EL TS S S

Name R el el 2 Nl Qe L el DR (PAR) el 2 ol el ol Wieel DR (Rt el 20

B3 complex Inc. 9P 20000 0PI GOGIOGISIIIPDOD
2 atlanta O® P2PO9OPPSGF OO OVVPDOS® 00

B2 Boston 290D @® PP PPOPO@SO

C3 cChicago @ 5] 2SS9 ISP
B2 E-automated Billing = @ @999 IIPPIDIPSOSIPDIOS®

B2 E-automated Service = ) 9@ P09 @

€3 Exchange Servers = @ 9@ 2P OPSISOS®@® D

(2 PTP Wan Links 9@ D @@ PP OPOPDPOD [
B2 vPN Wan Links 2 ®® D @@ 22D 0P2P92P0O P
(2 web servers I ) D @@ PO DOSO D

& Disconnected @ Normal U warning @ Failed @ NoData 2 Stale Data @ Misconfigured Data
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Jak zaczaé skuteczna wizualizacje @

that was easy:

> Planowania

Facebook Projected Price & P/E

150 $60

O P/E
¥ Projected Price

120 548
[}
o
w a
o 9 $36
x 8
(@] -—
8 &
Q 3
©
J 60 $24 8
<]
o

30 $12

$0
2008 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018
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Dla kogo?

Rozne Role
_|_

Rozne Cele

Rozne Wizualizacje




Jak zaczg¢€ skuteczna wizualizacje

smeees

that was easy:

Dyrektor Sprzedazy:

Czy sprzedaz rosnie?

Jak nam idzie w poréwnaniu do
ubiegtego roku?

Top 10 produktow.

ClO (Chief Information Officer):

Czy systemy ERP dziatajg?

Czy strona (sklep internetowy)
dziata prawidtowo?

Czy ustuga email w firmie dziala
prawidtowo?

» Wykresy
» Prostota w danych
» Efekty wizualne

» Monitoring

» Przekaz/Informacja
najwazniejsza

> Regularnos¢ i
jednolitosé

25



Jak zaczg¢€ skuteczna wizualizacje

smeees

that was easy:

CEO (Chief Executive Officer)

,Prezes”:

« Czy ceny akcji rosng?

« Jak plasuje sie sprzedaz | marza do
budzetu kwartat po kwartale?

« Czemu w tej linii sprzedaz spada?

 Czemu marza spadta, jakie byty
koszty?

Manager Marketingu:

« Sprzedaz i marza tych produktow w
te] kampani?

« 10 najlepszych produktow z tego
regionu?

YV VY

YV V

Poprawnos¢ danych
Prezentacje, animacje
Efekty wizualne
Komantarze biznesowe

Mozliwos¢ poréwnywania
Szczegotowosc
Roézne wskazniki/miary

26



Tabela czy wykres, co wybrac¢?

smeees

that was easy:

Tabela:
 Pomaga wyszukac¢ indywidualne wartosci (zwigzek one-to-

one)

» Pokazuje proste zaleznosci miedzy danymi w odpowiednich

kategoriach
* Precyzja danych
 Rozne dane o réznych miarach

BALANCE SHEET (MONTH END)
Quarter 1 Quarter 2 Quarter 3 Quarter 4

USD‘!LC ACT ACT ACT ACT ACT ACT ACT FCST FCST FCST FCST FC5T

P1 P2 P3 P4 P5 P& P7 P38 P P10 P11 P12
CAD Can Dollar(5/C%) 0800576 0796115 0,826993 0805283 0796242 0,769408 0,758668 0,750000 0750000 O,750000 0,750000 0750000
GBP British Pound (5/£) 1543686 1482580 1,534448 1533507 1561280 1,561037 1,543210 1,550000 1550000 1,550000 1,550000 1550000
EUR Euroc(5/€) 1,12107Y6 1087311 1,120951 1095390 1,109508 1,094451 1,125999 1150000 1,150000 1,150000 1,150000 1,150000
SEK  Krona (5,/5EK) 0119150 0,115849 0,119847 0118181 0118413 0,116032 0118196 0110000 0110000 0110000 0110000 0110000
DEE Erona (5/DEE) 0,150249 0,145452 0,150175 0,146929 0,148783 0,146658 0,150886 0,140000 0,140000 0140000 0,140000 0140000
NOK NOKS (S/NOK) 0130779 0,125034 0,132566 0128225 0125676 0,122522 (0120715 0120000 0120000 0120000 0120000 0120000
PLN PLMNS [5/PLN) 0,270248 0,266980 0,277832 0264662 0264676 0,264110 0,265724 0300000 0300000 0300000 0300000 0300000
HUF HUFS (3/HUF) 0003702 0003625 0,003694 0003544 0003523 0,003542 0003565 0003000 0,003000 0003000 0003000 0003000
ARS Peso (5 ARS) 0114674 0,113302 0,112274 0111281 0109943 0,108886 0,107725 0100000 0100000 0100000 0100000 0100000
BRL Real (5/BRL) 0344127 0320215 0,331730 0316176 0322924 0,296577 0,281397 0300000 0300000 0300000 0300000 0300000
CNY RMB (5/CNY) 0,159490 0,161392 0,161207 0161246 0,161129 0,161038 0,156392 0,150000 0,160000 0,150000 0,150000 0160000
TWD TS (5/TWDI 0031770 0032227 0032642 0032613 0032371 0031694 0030962 0032000 0032000 0032000 0032000 0032000
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Tabela czy wykres, co wybraé? @

that was easy:

Wykresy:
« Dane przedstawione za pomocg jednej lub wiecej osi
« Dane przedstawione jako obiekty w relacji z osiami
* Osie pokazujg skale (jednostek i kategorii)
« Pozwalajg lepiej interpretowac informacje

Telesales
Corp
Direct
Retail
VAR
Web

28



Tabela czy wykres, co wybrac?

smeees

that was easy:

Tabele:

Do wyszukania
pojedynczych wartosci

Do porownywania
pojedynczych wartosci
Gdy szczegotowe dane sg
potrzebne

Dana wartos¢ ma wiece;
niz jedng miare

Wykresy:

» Gdy informacja moze byc¢
zawarta w “ksztatcie”
danej wartosci

» Pokazuje zwigzki miedzy
catymi sekwencjami
wartosci

29



Tabele — najlepsze praktyki

smeees

that was easy:

Granica ..
Nagtowki kolumn Kluc%owy
ﬁ - nagtowek
Tytuf:» [
011 Travel Expense
P Odty th Plan vs. Actual
Plan Actual Variance <:| K|UCZC.)W
Liniat
. . :'>Division Dept UsS. % UsS.$ US. $ %
Liniaf G&A Operatons 25000 27483 2483  9,9%
IS ... 80000 93744 13744 17,2% .
HR O 10000 17383 7383 73m Linie
Naagtowki Sales Field Sales 275000 250730 (24270)  (88%) Przecinajace
g — salesOps 10000 8393 (1607)  (16,1%) Ja
WIerszy Marketng 25000 o304 (269)  (10,8%
Finance ~ Accountng 5000 6394 1394 21
. Corp Finance 20000 17384 (2616) (13,1 ,
Podwojny Ny FP&A | 5 000 4382, 4 » (617) Wiersze
Liniat |:¥‘fotal / /$455000  $448 198 (6802)
Tfo . .
Stopka Kolumny Komorki

30



Tabele - najlepsze praktyki @

that was easy:

1. WyznaczyC kolumny | wiersze
» odstepy, liniaty i linie siatki, kolor wypetnienia/tta
2. Uporzgdkowanie danych
» kolumny lub wiersze, grupy i odstepy, serie kolumn, ciag
danych
3. Formatowanie tekstu
» orientacja, wyréwnanie, formatowanie liczb i dat, precyzja
liczb i dat, czcionka, podkreslenia i kolor
4. Sumowanie wartosci
» sumy wierszy i kolumn, sumowanie w
grupach/kategoriach, nagtowki versus stopki
5. Informacje o stronie
» powtdorzenia naglowkow wierszy | kolumn

31



Tabele - najlepsze praktyki @

that was easy:

2011 Travel Expense
Plan vs. Actual

Plan Actual Variance

Division  Dept Us.$ UsS.$ US.$ %
G&A  Operations 25000 274830 2483 993206

IS 93744,0 - 17,180%
Sales Field Sales

Sales Ops

Marketing
Finance Accounting | 2% 63940 = 994 27.880%

CorpFinance 173840  -13,080%

FP&A 5000 43830 617  .12340%
Total $455 000 448198,0 6802 .1 495%
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Cwiczenie @

that was easy:

 Manager Marketingu uzywa ponizszej tabeli do analizy wydatkow zw
poprzednich latach w totalu per kwartat i dla roznych rodzajow
wydatkdw. Manager jest sfrustrowany patrzgc na ponizszg tabele,
dlaczego?

2011 Marketing Department Expenses

Quarter Transaction date Expense Type Expense

9/28/2011Software 5837,05

9/28/2011Computer Hardware 10837,34

9/29/2011Travel 2939,95

9/30/2011fSupplies 27,53

10/1/2011Supplies 17,37

10/1/2011Postage 23,83

10/3/2011Computer Hardware 3948,85

Otr 4 10/3/2011Software 535,98
10/3/2011Furniture 739,37

10/3/201Travel 28,83

10/4/2011Entertainment 173,91

10/15/2011Travel 33,57

10/16/2011]Membership fees 395,93

10/16/2011Conference Registration 2195
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(@)

W

czenie

smeees

that was easy:

2011 Marketing Department Expenses

Quarter Transaction date Expense Type Expense

9/28/2011Software 5837,05

9/28/2011Computer Hardware 10837,34

9/29/2011fTravel 2939,95

9/30/2011jSupplies 27,53

10/1/2011fSupplies 17,37

10/1/2011fPostage 23,83

10/3/2011Computer Hardware 3948,85

QOtr 4 10/3/2011fSoftware 535,98
10/3/2011Furniture 739,37

10/3/201YTravel 28,83

10/4/2011Entertainment 173,91

10/15/2011Travel 33,57

10/16/2011Membership fees 395,93

10/16/2011Conference Registration 2195

Btedy:

» Zte uporzgdkowanie

> Niepotrzebne szczegoty

» Niepotrzebne

pogrubienia tekstu

Zty format daty

Liczby

niesformatowane

Brak sum

Brak grupowania

Zta czcionka, Zty layout

Odczytanie wiasciwych

informacji (Expense

type i Expense) jest

utrudnione — w

poziomie

» Brakuje tytutu — jezeli
raport ma wiele stron

YV VYV

YV VYV
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(@)

wiczenie

smeees

that was easy:

2011 Marketing Department Expenses

Expense Type Total Qtrl Qtr2 Qtr3 Qtr4
Computer Hardware 14 786,19 14 786,19
Conference Registration 2 195,00 2 195,00
Entertainment 173,91 173,91
Furniture 739,37 739,37
Membership fees 395,93 395,93
Postage 23,83 23,83
Software 6 373,03 6 373,03
Supplies 44,90 44,90
Travel 3002,35 3002,35

Zmiany:

>

>

YV V

Eliminacja daty
tranzakcji

Inne uporzadkowanie
wydatkow per kwartat
Pogrupowanie
wydatkow per typ

Formatowanie liczb
Dodanie liniatu
Odpowiednie
wyroéwnanie
Dodanie sum — total

Zmiana czcionki

35



Wykresy — najlepsze praktyki

smeees

that was easy:

Linia referencyjna

> Annu

Tytui
Podtytuf
OSY : : 120%
S 100%
Etykiety = ..
Osi Y 2
g 60°
Tytut O.il :>_§ i
,g :“”}\
Wskazniki

Cor

Unit Sales by Region

ared to the Year 2008

Linia trendu

Podstawowy
obiekt
danych: blok

Obszar

<

2009

’HIIX

U M danych

North
East
South

Ve Legenda

['otal

— Trend

{3 Granica
wykresu

Linie siatki  Etykiety Osi X

O\
2010
ﬁ Years
Os X
Tytut Osi X
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Wykresy — najlepsze praktyki @

that was easy:

1. Przystosuj wizualizacje do jednostki/miary
» tylko przez atrybuty dtugosci i potozenia w 2D
» dtugosc¢ np. za pomocg kolumn lub blokow
» 2D to linie i punkty

2. Unikanie wykresow 3D

3. Poprawne wskazniki, skala.

37



Wykresy — najlepsze praktyki

smeees

that was easy:

 Poprawne wskazniki — skala od zera?

G0 000
80.000
70 000
60,000
50.000
40.000
0,000
20,000
10,000

{

Narth

Easl

South

87 500
85.000
82,500
80,000
77,500
75,000
72,500

70000
1 )
V'."llfif V.UV

Morth

East

Scuth

Wesl
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Wykresy — najlepsze praktyki @

that was easy:

sy S —
7 Applix TM1 D —— R ———
AP BW e —
L ——
5 MIS Al P ——
7 Busivess Obiects  —
5 Hypenon Esshase m
I Ode Dicoverer D
1C Coanos PowerPlay N

al% 0% H0% 004
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Wykresy — najlepsze praktyki @

that was easy:

Oh 0% 20% 0% 40N SO%  GO%  TON  BO% 0%

MhcroSirategy PSIAENS RO L S S O A
Aol TH! SRS e
SAPEW [T RIS R ey o ol =
Microsol AS S A e et ey -
IS Al (TR ST
vacie OLAP Servers. (/1A NS LS SR /5
Busingss Obijects A ERSEET e =
Hypenon Essbase | SaEers e s

L] 0% 2 3% e 5% 60 Wk 8% 80
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Wykresy — najlepsze praktyki

smarees|

that was easy:

10,000

8,000

400

300

200

100

2007

2008

Influenza Casas

2009

2010

211

10,000

8,000

6,000

4,100

2,000

Influanza Casas

2007 2008 2009 2010 2011
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Wykresy — najlepsze praktyki @

that was easy:

Us. $ Subtle Rise in Sales in Recent Months
19,580,000

19,560,000

19,540,000

19,520,000

19,500,000 i

19,480,000
Jul Aug Sep Oct Nowv Dec

2011

Atlention: The dollar scale SIONg the verical axis has besan

narmowed o revead the small but sleady rise in sales since JUlY
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Czemu nie 3D? @

that was easy:

$350,000
$300,000
$250,000
S$200.000
$150,000

$100.000

West
South
East
North

$50,000
30 -

$350,000 North =~ East © South — West
$300.000
$250,000
$200,000
$150,000
$100.000
$50,000

S0 d Lo S 333
Q1 Q2 Q3 Qa4
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Podstawowe wykres m

that was easy:

Punktowy - Points

ZaleznoS¢ miedzy ceng za m2 z
powierzchnig

650
@
0D @ @ P

@@
550 @ )

500 ®

CEMA ZA M2 TYS,

450 ®
400 ®
350

20 25 30 35 40 45 50 55 60 65 70
POWIERZCHMLA

44



Podstawowe wykresy m

that was easy:

Liniowy- Lines

Monthly Rainfall (mm) in Major Cities

70— == | cndan
== Berdin

a0 =
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Podstawowe wykresy m

that was easy:

m_f [ e[ & [ 0 [ J [ K [ L [ M N[
1|

2 |\

3 | 8,8% -

4 8,6% - *

5 | >

6 | || 84%

7

8 || 82% |
9| || sox @ y=1,067x - 0,005
0 E R2=0,959

1-1‘ 7,8% =

12

'13 7,6% -

14

1| 7.4%

15 -

16| | 7.2% : , ' : I :
Ar 7.4% 7.6% 7.8% 8,0% 8,2% 8,4% 8,6%
JS‘ sk A
14 |
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Podstawowe wykresy @

that was easy:

Kolumnowy — stupkowy - Bars

Powierzchnia kontynentow w min km2

Europa
Azja 446
Antarktyda

AmerykaPin

Ameryka Pd
Afryka

47



Podstawowe wykresy

smarees|

that was easy:

Skrzynkowy - boxes

(US. §) Salary Ranges
200,000
180,000
160,000
140,000
120,000
100,000
50,000
&0,000
40,000
20.000

()
Finance T Marketing Operations

High Sakary

— Madian Salary

Low Salary

Sales
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Inne typy wykreséw m

that was easy:

Obiekty w 2D

Life expectancy vs GNP from MySQL world database (bubble chart)

95— - Africa
= Antarctica
S Asia
80—
Europe
75—
North America
40 Oceania

South America

Life Expectancy [in years]

1 I I 1
100 1000 10k 100k ™ 10M

Gross National Product
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Inne typy wykresow m

that was easy:

Wykres typu bullet

R e R ——
U.S §(1,000s) I I

il b 1 Ve 1500 L et ] L]
Exponses s I
WS 5 (1. 000s) | |
(8] 25 ao s 1= 125 150
Avg Order Size mmm— |
s s | |
o 100 200 L=k ] NN E] 00 S
Now Customers — |
e nd | l i
o Lo 1 C=0lr 1,500 2 000 ]

Dofects s
Cound | I

:
-
:
:
:
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smarees|

Inne typy wykresow
that was easy:

Sekwencje wykresow

CE1 .000=) Accoureng =1 00Cs) CTonsuling 1S 1.000%) Distribaitony
120 120 20
"W 100 100
20 no a0
oo -0 60
a0 40 40
20 20 20

<1 B B B BT e e BN B N

Engneernng Foaalbes Frda Saics

20 1Z0
1o 100
Bl

1220
TO0
aon a0
80 6o &C
H m NN -
o L=

Inforrmason Systam s

Finanoce oo Rosourcas
120 9= 120
100 o0 o0
80 B0 =0
0 oo &0
40 | 40 s .
20 20 20 -
o . . . . -1 I W W 5 . . .
Asrwsfactuning Maorketng Safaes Operoticons
120 120 20
100 100 mwo
= =0 a0
an €0 oo
= = & = 3 . . .
] o o
Teoch Suppornt Traks Qun CTorarol
1720 ” =20 - 120 =
"o 100 100
80 80 L
a0 &0 oo
S0 40 a0
20 20 2
i N BN o I BN == B ., HE me mm BB
Jan Fun Mar g Jaary Feb> Mar Ao Laary Fab e el
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Inne typy wykresow @

that was easy:

40
35

25

15
10

Pkl

Employee Responses Regarding Company Goals
M Disagree Strongly  Disagree  Disagree Slightly ~ Neutral * Agree Slightly ™ Agree M Agree Strongly

The company is on frack  You agree with the goals.  You understand the goals. You understand the priority The company encourages
to meet its goals. of the goals. meaningful employee input
regarding the goals.
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Inne typy wykreséw @

that was easy:

t gczgce wiele miar

Sprzedaz Produktu
350 (wielkost reprezentuje ilosé sprzedanych sztuk)
Wynik lepszy niz spodziewany =3 Ziewany dobrny wynik
300 - 6
1e
260 -
240 -
> ONgY,
82 220 - ()
£
Sw 200 -
= =
E= 180 - O ()
160 - C)
= SO ©
120 Q
100 | O
ECI Spodziewany staby wynik Wynik duzo gorszy niz spodziewany

0 =) 10 15 20

Wydatki na marketing
(w tys. PLM)
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Inne typy wykresow m

that was easy:

t gczgce wiele miar

Fevanue 2011 Sales
(LS. 3)
3500, 000
300,000
Reyenye 2011 Sales Units
(\ ol
250,000 W.S.§) Sold
350,000 + 1,600
200,000
A 1,500
150,000 300.000 |
Jan Feb Mar Apr May Jun Jul Aug Sep Oct Nov Dec
Urits Sold | 1,400
1,000 250.000 4
1,500 1.300
1,400 200,000 :
1,200
1,300
am 150,000 4 1,100
' Jan Feb Mar Apr May Jun Jul Auwg Sep Oct Nov Dec
1,100

Jam Fab Mar #pr May Jun Jul Aug Sep Oct Nov Dec
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Tym wykresom dziekujemy

smarees|

that was easy:

Pail chart

) Grapefruit
) Oranges
@ rlums
@ rears

. Apples

Pears «

Plums «

Imported Fruits

Oranges ¢

« Grapefruit

55



Tym wykresom dziekujemy @

that was easy:

Pail chart

Student Grades |

D:2 (T1% A: 4 (14.3%)

C:110 (35.7%)

B: 12 (42.9%)
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Tym wykresom dziekujemy m

that was easy:

Pail chart

Pie Chart of Countries

Germany
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Tym wykresa dziekujemy

smeees

that was easy:

Wykres tgczgcy obszary

Uus.s 2011 Salcs
400,000

350,000

o
300,000 East

250,000

200,000 Central

150,000
Weslt
100,000

50,00¢
7 L South

0
Jan Feb Mar Apr May Jun Ju Aug

Sep

Nov

Dec
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Tym wykresom dziekujemy @

that was easy:

Wykres z ujemnymi wartosciami

$10.000 $10,000
$8,000 $8,000
$6,000 $6,000
$4,000 $4,000
$2,000 $2,000
$0 30 - e
{$2.000) I ($2.000) l
{$4.000) (54,000)
Carl Dan John Nancy Patly Terri Carl Dan John Nancy Patty Tern
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Tym wykresom dziekujemy @

that was easy:

Wykresy typu bridge - waterfall

Components of Expense

S Per Unit
$1477
o I
31113

i

1527

Direct Direct M Admin Sales Total

Labor Material Overhead Expense Exp Expense
Exponse Expence Expense
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Tym wykresom dziekujemy @

that was easy:

Wykresy typu bridge - waterfall

Expenses by Category
0% 5% 10% 15%  20%

25% 30%  35%

Direct Labor Expense $15.27

Manufacturer Overhead Expense $14.77

Direct Material Expense  $11.13

Sales Expense  $4.27

Administration Expense  $3.50

Total $48.94
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Cwiczenie @

that was easy:

Btedy:
us.$ Gizmo Selling Price in 2011 > Uzywanie 3
sm. r
stupkow na
600 kazdy miesigc
> Nie wida¢ trendu
550 - , ..
Sredniej —
500 B Maximum najwazniejszej
Mini J . J .
nmuml s Rozmieszczenie
450 1 Mean i . .
> Wizulanie nie
-] czytelny
350 - > Wskazniki na osi
X zbedne
300 T \

Jan Feb Mar Apr May Jun Jul Aug Sep Oct Nov Dec
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(@)

wiczenie @

that was easy:

u.s. . .
653 Gizmo Selling Price in 2011 Zmiany:
» Wykres
600 skrzynkowy —
i pokazuje min i
_ —l Maa max
500 > Srednia jako
linia trendu-
430 widoczna,
N podkresiona
= » Usuniecie
350 niepotrzebnych
Jan Feb Mar Apr May Jun Ju Aug Sep Oct Nov Dec wskaznikow
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Ciekawostki

that was easy:

Category Cause Month @ | Category
Category Cause Year / Month ?")
2007 2008 2009 C°"‘9'a’"‘
ustomer
180 - 200 35 [¥] Divergence
Equipment
160 4 180 Injury
18- [¥] Security
160 -| [¥] spil
140 - 16 -| Transport
140 - Site
= " o
_ 120
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b S 100 2
= [¥] Concord
T
iz Hudson
4 o 10
8 [¥] Lincoln
I Maynard
8 8 Shirley
‘Weston
40 6
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20+ (All)
1 -mmB ) HE
1 I -
(- = . ! N '3 Tz 2 5
E 'z 5 : B £ B 3% H N
£ £ ¢ £ 3 & ® 8 =g 4 3 s !
2 s S & H 3 a g fiif 0
3 s 8 & 8 2 P R R R T P e P PR
S222d=2333238288222=2332838285¢2
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» M Design
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Tan ) quipment
‘Weston Near Miss
- Feb M Extemal ] Nov
soton [ -y B Managem. || ) Dec
: Ao I W Maeid | | Year
Shirley - .
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May | edium B Fersomel @
uncon | o, B rrocecurs || [ 2007
L EEEES—— cecire 2 @) 2008
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Ciekawostki @

that was easy:
8 1| 2 =
7 & =

o .

£ ° ° m

.| - .

o * .

o This bubbelmap shows

c 3 P the world in 1962

()}

o 2

= 1

O
0 !
0% 10% 20% 30% 40%
child deaths before age 5 (%)

I . __u_f.:::ii:::::ii:ﬁ::::::i: www.gapminder.org

Al aa
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Przykiad ze Staples

that was easy:

» Daily raport dotychczas

Regort Code DM _EU_ 1254 sTﬂEE‘
Reoott D 1S . ]

orams O Daily Sales Report - Online EUROPE - 11/20/15

Curency Cate EUR @ Bulge! Rate
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Product Margin % Shippad ADY Intaks Orders
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Przyktad ze Staples | saptes|

that was easy:

« DailyDashboard projekt

Total Staples Europe

40%

STAPLES DASHBOARD

—_—

DALY PERFORMANCE ¢
20%
DAILY TRENDLINE

0k

-20%

ssed Margin Forecast | Bear Margin Forecast

_-— i

Total Staples Euroj

-40%
-30% -20% -10% 0% 10% 20% 30K

= Missed Sales Forecast | Beat Sales Forerast
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Przyktad ze Staples | saptes|

that was easy:

« DailyDashboard projekt
@ Sales & Margin Performance - Channel

Eigned Roles -
sfhiboard Data Analysts Back To EU

STAPLES DASHBOARD Performance By Channel

DALY PERFORMANCE  ~

0%

DAILY TRENDLINE

issed Margin Forecast | Beat Margin Forecast ™

M

,
=
7

-4% -3% -2% -1% 0% 1% 2% 3% 4%

*=Missed Sales Foracast | 8eat Sales Forecast ™
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Przyktad ze Staples | saptes|

that was easy:

« DailyDashboard projekt
Sales & Margin Performance - Trend

Fediow, Agata
Assigned Roles :
Dashbcard Data Analysis BackToBU
. AlBUs | AlChannels | Sales
—— Forecast Sales & Margin vs Actuals = --
M
DALY PERFORMANCE ¢
M
DALY TRENDLINE v
25N
TRENDGRARH
2™
2 1M
10M
M
M
5N
Sunday Monday Tuesday Wednesday Thursday
Sales
=+ Sales Forecast
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Pamietaj @

that was easy:

v' Keep it Simple Stupied — postrzegaj rzeczy wielkimi
zachowujgc ich prostote

v' Automatyzacja

v Komunikacja
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Materiaty Referencyjne

smeees

that was easy:

Wiekszos¢ ekranow zaostata
zaczerpnieta z ksigzek:

Show Me the Numbers

Sales Review

Information
DETLGET(
Design

[P || PR

Stephen Few
Stephen Few
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Ktore narzedzie jest najlepsze?
Gartner Magic Quadrant

smarees|

that was easy:

ABILITY TO EXECUTE

@ Tableau

@ ai

Birst
. Microsoft

Logi Analytics @) .? ‘icroStrategy SAS
ilder.

Information Bu Oracle_'BM SAP

GoodData' . ‘ Tibco Software
Pyramid Analylics' Prognoz . -
Targit Pentaho ‘

Board Intemationa. Yellowfin
Datawatch @ Panorama Software

Salient Management COmpany.

OpenText (Actuate).

COMPLETENESS OF VISION -

As of February 2015
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Ciekawe narzedzia wizualizacyjne @

that was easy:

« Tableau - http://www.tableau.com

« SAP Lumira - http://go.sap.com/poland/product/analytics/lumira.html

* Qlik - http://www.qlik.com/

« TIBCO Spotfire - http://spotfire.tibco.com/discover-spotfire/what-does-spotfire-
do/data-discovery-and-visualization

« Power Bl (by Microsoft) - https://powerbi.microsoft.com/en-us/

» Excel

» Duzo wiecej innych narzedzi mozna znalez¢ na www.google.com ©
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